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EDITORIAL

MAs cerca
de nuestros clientes

Con este nimero llegamos a nuestra
edicién 30° de A Campo y lo queremos
celebrar junto a ustedes compartiendo
las novedades y hechos mas importantes
que consolidan el papel de New Holland
como proveedor de soluciones agticolas.

Por este motivo, decidimos destacar
en tapa la inauguracién de nuestra fabri-

entina, uno de los complejos
industriales mas modernos del pafs. Mar-
cando un hito en la histotia de la mar-
ca, y con una inversion de mas de U$S
130 millones, la planta se present6 en
un evento al que asistieron Sergio Mat- C:gg;fggg‘;mgrggﬁew Holland crep———— ———— T ---——-‘-h--- '.“'
chionne, presidente mundial del Grupo para América Latina. 1 l‘l‘\‘* m L m ‘ [} e
Fiat Industrial, y la presidenta Cristina [ —
Fernandez. En las nuevas instalaciones

ya se estan produciendo cosechadoras, tractores y motores de

otigen argentino, lo cual demuestra el progreso que hemos lo-
2 g 8

grado en el pais.

Nuestros distribuidores también tuvieron importantes en-
cuentros: en Colombia se presentd a NTS, el nuevo dealer de
New Holland para la region, mientras que Sigdotek celebré sus
10 afios como representante de la marca en Chile. Ademas, parti-
cipamos de la inauguracion de la nueva sucursal de Corporacion

de Maquinaria en Uruguay, quien también organiz6 una demos-
tracion a campo de productos y particip6 en Expoactiva Nacio-
nal, la feria rural mas importante del pais.

Considerando que es época de siembra para los produc-
tores, la nota de producto esta dedicada al tractor TS6040, de
la linea de equipos TS6 que se caracterizan por su fuerza y re-
sistencia, lo que los hace ideales para la preparacion del suelo.

Nuestros clientes también son un fuerte punto de apoyo,
por eso incluimos la entrevista a un productor de Paraguay
que utiliza tractores TD5, otra de las lineas destacadas por su
productividad y eficiencia, y los testimonios de tres bodegas
argentinas que utilizan las vendimiadoras Braud para cosechar
mecanicamente sus vifledos.

Como todos los anos, se estd llevando a cabo el Premio New
Holland de Fotoperiodismo, el certamen dirigido a todos los fo-
tografos de Argentina, Brasil, Chile, Paraguay y Uruguay. En su
9° edicion, el concurso busca reconocer las imagenes mas im-
pactantes que retraten la cotidianeidad rural de esos paises.

Finalmente, les presentamos el 2° nimero de “Guardianes
de los Alimentos”, el comic para que los mas chicos se diviertan
con las aventuras de CR y T7 en el campo y aprendan cuestiones
relacionadas con la actividad de su familia.

Esperamos que tengan una buena lectura,

Alessandro Maritano
Vicepresidente de New Holland
para América Latina.

NEW HOLLAND A CAMPO



SUMARIO

0 W

mio
New Holland

e Fotopenodisme

SUSTENTABILIDAD

Los equipos de New Holland superaron con éxito una
prueba de biomasa en Pert.

NOTA DE TAPA

Con un importante evento, se inauguré la
fabrica de New Holland en Argentina.

PREMIO

El Premio New Holland de Fotoperiodismo en su 9°
edicion.

COMIC

Nuevas aventuras de CRy T7 en la 2° edicién de
“Guardianes de los Alimentos”

ANIVERSARIO
El distribuidor de New Holland en Chile,
Sigdotek, festejoé su décimo aniversario.

CLIENTE

El productor paraguayo Roselio Silveira Dos Santos
nos cuenta su experiencia con los equipos de la marca
que elige desde hace 22 afos.

LANZAMIENTO

NTS fue presentado como nuevo dealer de la
marca en Colombia.

CLIENTE

Tres prestigiosas bodegas argentinas eligen la
vendimiadora Braud para cosechar sus vifedos.

PRODUCTO

El tractor TS6040, un equipo fuerte y resistente
para las tareas de siembra.

FERIA

Corporacion de Maquinaria, representante de New
Holland en Uruguay, presenté sus nuevas oficinas
en Dolores.

NEW HOLLAND A CAMPO

New Holland

d6aimpno

New Holland Latino-Americana

Ao 15
N° 30
2013

New Holland A Campo es una publicacion
de New Holland para América Latina.

Los articulos aqui publicados no
representan, necesariamente, la opinion de
la empresa sobre el asunto. La reproducion
total o parcial del contenido esta permitida
siempre que se identifique la fuente.

COMUNICACIONES AMERICA LATINA
Periodista responsable:

Jorge Gorgen

Registro profesional SC-00423-JP

Produccion y coordinacion:
Pagina 1 Comunicacion

Editor: Federico Mayer
Colaboradores: Lucia Alonso y Lucas Lentini
Fotos: Archivo New Holland

Diagramacion: Norma Lopez

Y% NEW HOLLAND

Escriba a New Holland A Campo
para hacernos llegar sus opiniones,
sugerencias y consultas

New Holland A Campo
Montafieses 2641 2° D (1428)
Buenos Aires, Argentina
Tel: (5411) 4786-9633
E-mail: fmayer@pg1com.com

SUSTENTABILIDAD

BIOMASA:

una prdactica sustentable con futuro

La enfardadora gigante BB9080 y la hileradora H5980
fueron protagonistas de un exitoso ensayo con

Acompafiando los progtesos en sus-
tentabilidad ambiental que se estin dan-
do en el sector agricola, New Holland
y su distribuidor en Pert, Stenica, reali-
zaron una prueba de biomasa con sus
equipos en el Ingenio Agricola del Chira,
localizado en la costa norte del pafs, en el
departamento de Piura. La enfardadora
gigante BB9080 y la hileradora H5980
fueron las maquinas que, exitosamente,
superaron la prueba y obtuvieron exce-
lentes resultados.

LLa biomasa consiste en la utilizacion
de una variedad de materias organicas
como fuente energética. En este caso,
se procedio a recoger del campo todo el
material residual de la cosecha mecaniza-
da de la cafia de aztcar con la hileradora
H5980 para crear un cordén de paja, de
modo que la BBY908O pudiera tener ma-

iolland realizando) trabajos
e enfardad'q__c_i_e-:esg uos de

biomasa en Peru.

terial para alimentarse y hacer los fardos
de paja de cana de azucar.

“La ventaja de este proceso es que,
por un lado, facilita el rebrote de la cafia
de azdcar y, por otro lado, permite utili-
zar estos tesiduos tanto para la elabora-
cién de compost como para usar la paja
como combustible para la generacién de
cortiente eléctrica mediante un turboge-
nerador”, cuenta el ingeniero Luis Alar-
con Brenes, gerente de Maquinaria Agti-
cola de Stenica, y agrega: “Esta practica
protege el medio ambiente, ya que evita
la quema de residuos en el campo”.

El Ingenio Agticola del Chira, clien-
te de Stenica, ya posefa una importante
flota de tractores New Holland, por lo
que se les ofteci6 realizar la prueba con
los equipos de la marca para que puedan
comprobar su eficacia. “Estabamos al

tanto de los ensayos de este tipo reali-
zados en ingenios de Brasil, los cuales
tuvieron buenos resultados. El reto en
nuestro caso fue tratar de recoger un re-
siduo de 30 a 40 toneladas métricas por
hectarea, casi el triple de la cantidad en
comparacién con Brasil. La prueba fue
todo un éxito, ya que se logrd recoger
hasta un 90% de los residuos y hacer 58
fardos por hora”, explica Luis.

Actualmente, se estan realizando
nuevos ensayos en otros ingenios, entre
ellos el Ingenio Casa Grande, el mas im-
portante de Perd por su area y capacidad
de molienda diaria. §%

'1
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NOTA DE TAPA

New Holland
celebrod la inauguracion de su fabrica

en Argentina

El complejo industrial fue construido siguiendo los mas altos estandares internacionales de seguridad, optimizacién de recursos y cuidado del medioambiente.

En la localidad cordobesa de Ferreyra, se presento la
planta construida con una inversion de mas de U$S

130 millones para la fabricacion de las cosechadoras
CR9060 y 9080 y los tractores de las lineas TDF y T7.

6 NEW HOLLAND A CAMPO

En un evento encabezado por
la presidenta de la Argentina,
Cristina Fernandez de Kirchner,
y el presidente mundial del Gru-
po Tiat Industrial, Sergio Mar-
chionne, se llevé a cabo la inau-
guracion de la planta de tractores

y cosechadoras que la compafiia

PRODUCTO ARGENTINO

construyé en su complejo fabril
en la localidad de Ferreyra, pro-
vincia de Cérdoba. Las nuevas
instalaciones producirin maqui-
naria agricola de udltima genera-
cién para New Holland, consti-
tuyéndose en los productos mas
modernos de su tipo en el pafs,
como resultado del plan de inver-
siones de mas de U$S 130 millo-
nes llevado adelante por la em-
presa desde 2011.

El complejo, de 210 mil m2,
estd dotado de adelantos tales
como sistemas de pintura basa-
dos en nanotecnologia y robots
de soldadura totalmente automa-
tizados. Ademads, la arquitectura
de las instalaciones estd basada
en principios de construccién
ambientales orientados a reducir
el consumo de energia y proteger
el medioambiente.

El disefio de la fabrica y la
organizacién de los procesos de
trabajo fueron llevados a cabo
contemplando el concepto de er-
gonomia de los operarios y pro-
moviendo la salud y seguridad de
los trabajadores. La nueva planta
va a generar hasta 600 empleos
directos y 1.500 indirectos.

“Como se puede ver, este no
es un galp6n renovado, es una

planta completamente nueva, de

Parte del equipo de operarios que
producen
los equipos de la marca.

“La construccion de esta planta
es la muestra wids clara de nues-
tra confianza en el rol protagonico
que consideramos que Argentina
contindia ocupando como productor
agricola a nivel mundial”, asegurd
Sergio Marchionne. Y lnego agrego:
“Nos comprometimos a construir
este comiplejo industrial hace tan solo
dos arlos y hoy ya podemos ver la
produccion de equipos de alta gama,
que respaldan la produccion agricola
nacional y constituyen la base para

la exiportacion hacia otros mercados
del mundo”.

las mis modernas del mundo,
levantada a partir de una gran
inversién, y estd aqui, en Argen-
tina”, destacé6 Natale Rigano,
presidente de Fiat Industrial en
Argentina. También subrayé que,
con la apertura, “tendremos ma-

Sergio Marchionne, presidente mundial del Grupo Fiat Industrial, recorri6 las instalaciones.

NEW HOLLAND A CAMPO 7



NOTA DE TAPA

Sergio Marchionne (izq.) y Natale Rigano (der.) durante el acto de inauguracion.

yor velocidad de entrega de los
productos, mayor disponibilidad
de repuestos y estaremos literal-
mente cerca para lo que necesi-
ten. Estamos para ayudarlos a
producir mas y mejot”.

El complejo, dimensionado
para producir hasta 2 mil cose-
chadoras, 4 mil tractores y 50 mil
motores por afio, ya se encuentra
en marcha con la fabricacion de
equipos de clase mundial, como las
cosechadoras axiales, los diversos
modelos de tractores y motores de
55 a 530 hp, caracterizados por su
alta tecnologfa, bajo consumo y re-
ducido impacto ambiental. S'ﬂ

8 NEW HOLLAND A CAMPO

La presidenta de Argentina, Cristina Fernandez, en una de las cosechadoras producidas en el pais
junto a Natale Rigano.

Datos de la nueva fabrica:

* Dimensiones: 210 mil m2
* Productos: cosechadoras axiales, tractores y motores de 55 a 530 hp.

* Tecnologia: sistemas de pintura basados en nanotecnologia y robots

de soldadura totalmente automatizados.
* Empleo: 600 puestos + 1.500 empleos indirectos

PREMIO

£l campo
en imagenes

El Premio New Holland
de Fotoperiodismo
desarrolla su 9°
edicién y su itinerario
de muestras con los
ganadores del ano
pasado.

Una vez mas, New Holland
llevé a cabo su reconocido con-
curso dedicado al fotoperiodis-
mo. En su 9° edicién, el premio
convocé a fotoégrafos profesio-
nales y aficionados de Argentina,
Brasil, Chile, Paraguay y Uruguay,
para que retraten la vida cotidiana
rural de sus paises. Costumbres,
paisajes, animales y trabajadores
del campo fueron el foco de aten-
cién para todos los participantes,
a quienes el jurado evaluara para
otorgar los premios de las cate-
gorfas Profesionales, Aficionados
y Premio Especial de Maquinas
New Holland, que consisten en

L] -
¥ LT
-
“

Muestra del 8° Premio New Holland de
Fotoperiodismo

Vaca Edlica, la foto ganadora de la edicion anterior.

una cifra total de 51 mil reales.

Por otra parte, ya comenz6 la
exhibiciéon de las 45 fotografias
seleccionadas para conformar la
muestra del 8° Premio New Ho-
lland de Fotoperiodismo. Con la
inclusién de las 6 fotos ganado-
ras, la exposicion itinerante co-
menzé su recorrido en la ciudad
de Alta Gracia, provincia de Cor-
doba (Argentina), para continuar
luego por las ciudades de Santia-
go (Chile), Montevideo (Uruguay)
y Asuncién (Paraguay).

A su vez, en el marco del 2°
Encuentro Nacional de Reporte-
ros Graficos organizado también
en Alta Gracia por la Asocia-
cién de Reporteros Graficos de

Premio

New Holland

de Fotoperiodismo

la Republica Argentina (Argra),

se realiz6 el ciclo de wotkshops
“Encuentros con fotégrafos”, del
cual participaron los reconoci-
dos fotografos brasilefios André
Cypriano y Antonio Scorza. Am-
bas reuniones fueron patrocina-
das por el Premio New Holland
de Fotoperiodismo como resulta-
do de su alianza con la institucién.

Pensados como espacios para
compartir experiencias desde las
diferentes trayectorias de cada fo-
tégrafo, los workshops sirvieron
para debatir temas como la im-
portancia de saber editar los ma-
teriales fotograficos y conocer los
alcances del derecho de autor en
la imagen, entre otros. %
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ANIVERSARIO

10

anos de
liderazgo

Sigdotek, el distribuidor de
New Holland en Chile, festejé con un
evento su décimo aniversario.

Como celebracion de sus primeros
diez afios en el mercado chileno de ma-
quinaria agticola, Sigdotek, distribuidor
oficial de New Holland en el pais, reali-
z6 un importante encuentro en Santia-
20, al que concurtié todo el personal de
la firma, asf como también los funcio-
narios de la marca.

Jorge Méndez, gerente General de
Sigdotek, durante el evento subrayo:
“Estamos orgullosos de contar con la
representacion de las mas prestigiosas
marcas mundiales, entre las que se des-
taca New Holland”. Y agregé: “Esto se
lo debemos al servicio de calidad que
siempre hemos ofrecido y que nos ca-
racteriza como empresa’.

En representacion de la marca asis-

representacion de New Holland Agriculture.

tieron el gerente Comercial para Amé-
rica Latina, Eduardo Luis, y el gerente
Comercial responsable por Chile, Gus-
tavo Candellero, quien declaré: “Chile
es uno de los mercados mas estables
y competitivos de la region, debido a
que la agricultura es altamente intensi-
va y profesional. En este sentido, New
Holland supo aprovechar la bonanza
de este mercado, ya que hoy es lider en
la venta de tractores y cosechadoras.
Para nosotros es muy importante estar
aqui presentes, acompafiando a nues-
tros amigos de Sigdotek”. Por su parte,
Eduardo Luis entreg6 a las autoridades
del distribuidor una placa conmemora-
tiva por los afios de trabajo y la relacion
entablada entre ambas firmas.

Roberto Maristany y Jorge Méndez, director y gerente General de Sigdotek, reciben la placa de parte de Natale Rigano y Eduardo Luis, en

El distribuidor pasé a formar
parte de la red de New Holland en
2003, pero SKC (empresa fundado-
ra de Sigdotek) ya habfa tomado la
representacion de la marca en 2001.
Transcurridos sus diez primeros
afios, Sigdotek tiene varios proyectos
por delante, entre los que incluye am-
pliar la gama de productos para ofre-
cer mas soluciones a sus clientes, asi
como también una modernizacién
de sus instalaciones, la construccién
de nuevas oficinas y la remodelacién

de los talleres de su casa matriz. S?

Jorge Méndez, gerente General de Sigdotek,
durante su discurso.

Pablo Eguiguren, gerente de Administraciéon
y Finanzas de SKC, y Jorge Méndez junto

a Gustavo Candellero y Eduardo Luis,
gerentes Comerciales de la marca para Chile
y América Latina.

NEW HOLLAND A CAMPO 11



CLIENTE

“Fuerzq, rqbqstez
Y rendimiento”

El agroempresario Roselio Silveira Dos Santos cuenta con una flota de equipos compuesta por tres tractores y una cosechadora New Holland.

Con estas palabras define el productor
paraguayo Roselio Silveira Dos Santos las
ventajas por las cuales elige desde hace
22 anos a los equipos New Holland.

12 NEW HOLLAND A CAMPO

En la localidad Santa Rosa del
Monday, departamento de Alto Para-
na en Paraguay, se encuentra el campo
en el que trabaja Roselio Silveira Dos
Santos. “Empecé en la agricultura a los
20 afios, cultivando un terreno que he-
redé de mis padres y arrendando otras

parcelas”, cuenta y agrega: “A pesar de
las dificultades que nos deparé el afio
1983 por el clima, pude seguir adelan-
te y continué arrendando mas tierras
y diversificando los cultivos. Con las
ganancias, finalmente pude comenzar
a adquirir tierras propias”.

Hoy, alos 49 afios, Roselio continia
en la actividad en la que se desempefia
desde hace 22 afios con su empresa
como productor de soja, maiz, trigo y
canola. Para cada cultivo destina res-
pectivamente 580, 250, 230 y 50 hecta-
reas y los ultimos promedios de rendi-
mientos obtenidos fueron de 2.800kg
para la soja, 6.000kg de maiz y 2.000kg
tanto para trigo como para canola.

Actualmente, en la firma poseen
dos tractores TD5.100, un TM7040 y
una cosechadora TC5070, adquiridos
mediante el distribuidor de New Ho-
lland en Paraguay, Tape Ruvicha. “Los
tractores son nuevos, de este aflo, pro-
ducto de una renovaciéon que hicimos
de los dos 7630 que ya tenfamos de la
marca”, cuenta Roselio.

MAS ANOS, MAS CONFIANZA

“Arranqué con New Holland cuan-
do comencé a trabajar en el campo. Ya

““EITD5.100 de Roselio
realizando.trabajos de
»preparacion de suelo.

tenfa un tractor Ford 6610, que lue-
go renové por un Ford New Holland
76107, destaca. Al momento de pre-
guntarle qué razones lo motivan a ele-
gir desde hace afios la marca, Roselio
asegura: “Me convence el rendimiento
de las maquinas, las cuales son muy ver-
satiles y no pierden fuerza en terrenos
adversos, ademas de los bajos costos de
mantenimiento y consumo de combus-
tible. Por eso fui aumentando mi flota
de equipos y segui apostando cada vez
mas fuerte a la firma. Me propotcionan
fuerza, robustez y rendimiento a la hora
de la siembra y la cosecha”.

El confort de los equipos es otra
de las caracteristicas destacadas por el
productor: “Son maquinas modernas
muy confortables, con asientos regula-
bles y cémodos, con paneles de control
muy completos y con cabinas amplias
y con buena visibilidad que facilitan el
trabajo del operador”. Respecto de la
competencia, Roselio no deja lugar a

dudas: “Existe una notoria diferencia,
porque los equipos de New Holland
son incomparables en lo que respecta a
performance y confiabilidad”.

INVERSIONES PARA EL
FUTURO

A medida que Roselio adquiere nue-
vos equipos, la relacion con Tape Ruvi-
cha también se sigue consolidando. “La
visita de los asesores es continua, estoy
muy conforme con el servicio posven-
ta porque tienen técnicos capacitados
que asisten al mantenimiento en fecha
y hora”; subraya el productor.

Acotde al clima favorable que le es-
pera para este afio, tiene buenas expec-
tativas para seguir invirtiendo y crecer
en infraestructura: “Un proyecto que
estamos analizando es el de hacer nues-
tra propia semillera para lo cual nece-
sitatfamos adquirit una cosechadora
axial de New Holland”. §%
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LANZAMIENTO CLIENTE

New Holland presentd a su
nuevo distribuidor en Colombia

L.as vendimiadoras

Acceda al video
de las vendimiadoras
Braud con su lector

National Truck Service (NTS) es el
flamante dealer con el que contara
la marca para atender las demandas
del mercado colombiano.
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El equipo de National Truck Service se ocupara de responder a las necesidades de los clientes de New Holland en Colombia.

En un evento celebrado en la ciudad de Bogota, New
Holland concreté el lanzamiento de National Truck Servi-
ce (NTS) como su nuevo dealer en el pafs. En el encuentro
participaron los funcionarios de la marca, asi como todo
el personal del distribuidor que se encargara de responder
a las necesidades del mercado a nivel nacional.

Durante los dos dias que duré el evento, los invitados
asistieron a la presentacién de la alianza surgida entre New
Holland y NTS y del enfoque dirigido a fortalecer su po-
sicionamiento en la regién. Asimismo, se hablé también
sobre la linea de productos con la cual se trabajard acorde
a las demandas del sector y sobre las pautas generales para
emprender el nuevo camino.

El encuentro estuvo encabezado por Luis Eduardo Go-
yes, gerente General de NTS y Eduardo Luis, gerente Co-
mercial de New Holland para América Latina, quién brindo
un discurso para todos los presentes, en el cual destaco: “Es-
tamos muy conformes y ansiosos con esta nueva etapa junto
a NTS, en quien depositamos toda nuestra confianza para
que sean representantes exclusivos de la marca en Colombia.

14 NEW HOLLAND A CAMPO
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Por eso, nuestra apuesta esta dirigida a fortalecer este lazo
que, no tenemos dudas, se vera reflejado en excelentes nive-
les de ventas y patticipacién de mercado”.

También hizo referencia a los proyectos en curso: “A
partir de esta nueva sociedad junto a NTS, nuestro obje-
tivo en el corto plazo apunta a retomar el liderazgo del
mercado de cosechadoras alcanzando el 50% de las ven-
tas que en afios anteriores nos caracterizaba. En cuanto al
segmento de tractores, a lo largo de este afio y el proximo,
vamos a trabajar duro para poder conseguir el 20% de
participacion de mercado y para el 2015 proyectamos am-
pliar nuestra presencia en un 25%”.

Por su lado, el gerente General de NTS, Luis Eduardo
Goyes, afirmé: “Estamos muy contentos con esta nueva
alianza y tenemos altas expectativas sobre los resultados que
implicard para ambas partes. Es un orgullo formar parte del
equipo que New Holland requiere en la regién, para conti-
nuar con su marcado posicionamiento, ofreciendo productos
de calidad a la medida de los clientes y contribuyendo con el
desarrollo socioeconémico de Colombia”. S?

Braud afianzan

de cédigo QR.

sU lugar en Mendoza

Las prestigiosas bodegas Salentein, Lépez
y Trapiche apuestan a la cosecha mecanizada
con los equipos de la firma.

La ciudad de Mendoza es cono-
cida como la capital internacional
del vino desde 1987, lo cual explica
que la vitivinicultura sea una de las
industrias mas pujantes en la region.
Dentro de este marco, la cosecha
mecanizada de uva como técnica de
trabajo estd cobrando cada vez mas
protagonismo en las bodegas mas
importantes de la zona, especial-
mente durante los ultimos tres aflos.
En este sentido, las vendimiadoras
Braud —tanto los modelos anteriores
como los nuevos 9060L, exclusivo
para cosechar uva, y 9090X, para
uva y olivo— se posicionan como
productos lideres en la region, segin
confirman los testimonios de las bo-
degas Salentein, Lépez y Trapiche,
representantes claves de la industria
vitivinicola nacional.

BODEGAS SALENTEIN

Localizadas en el Valle de Uco,
estas bodegas cuentan con dos ma-
quinas Braud —modelos VL6060 y
VL610— para cosechar mecanica-
mente el 85% de sus 700 has en pro-

duccién: “Comenzamos a mecanizar
en el 2006 y estamos convencidos
de que nuestra elecciéon ha sido la
correcta porque tenemos balances
muy satisfactorios, especialmente
en nuestra linea de vinos jévenes, de
los cuales el 100% es resultado de la
cosecha mecanica”, cuenta Diego
Morales, responsable del estableci-
miento. “Esta técnica nos permite
trabajar de noche y que la uva tenga
el frio y la proteccién necesaria para
ofrecer un producto de calidad acor-
de a las caracteristicas de un vino de
este tipo”.

BODEGAS LOPEZ

Este establecimiento, ubicado
en Maipd, cuenta con un 50% de
su produccién mecanizada para lo
cual utilizan también dos Braud, mo-
delos VL6060 y SB64. En palabras
de Diego Canty, ingeniero agréno-
mo de Bodegas Lépez: “Tenemos
dos mdquinas y la mds antigua, que
es del 99, sigue cosechando como
el primer dfa. Pensamos incorporar
nuevos equipos, ya que esta forma

Las vendimiadoras
de Salentein en pleno
trabajo de cosecha.

de trabajo tiene multiples ventajas,
como poder concentrar la vendimia
debido a que se cosecha dia y noche,
achicar los tiempos de labor y elegir
el momento 6ptimo para hacerlo”.
Y remata: “Mientras que la cosecha
manual fue perdiendo calidad, la me-
canizada nos sorprende todos los

afios con algo nuevo”.

BODEGA TRAPICHE

También en Maipu, esta bodega
adopt6 la cosecha mecanizada des-
de hace aproximadamente 10 afios,
aunque recién en el 2010 adquirieron
su primera maquina, el actual mode-
lo 9060L. “Lo vimos como un cam-
bio de estrategia”, subraya Marcelo
Belmonte, gerente de Desarrollo
Viticola de Trapiche. “Siempre usa-
mos New Holland, incluso cuando
arrendabamos los equipos, porque
son las de mayor difusién, y hoy po-
demos decir que por su practicidad
y tecnologia son la mejor opcién en
mecanizacion”. §%




PRODUCTO

Este tractor tiene condiciones para
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El TS6040 desarrolla una potencia de 132 cv y tiene un caudal hidraulico de 55 litros por minuto.

transformarse en la principal herramienta
de los productores que estan encarando

la siembra de la préxima campana.
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Los trabajos de preparaciéon
de suelo son fundamentales para
realizar una siembra que se tra-
duzca en cultivos saludables vy
productivos. Teniendo en cuenta
la importancia de estas tareas, es
interesante dar un vistazo al trac-
tor TS6040, un equipo fuerte y re-
sistente que puede utilizarse con
arado y subsolador y para la siem-
bra directa.

E1 TS6040 (132 cv) es el produc-
to mas grande de la linea TS, confor-
mada por los modelos TS6000 (91
cv), TS6020 (111 cv) y TS6030 (122
cv). Estd equipado con motor New
Holland de 4 cilindros, turboalimen-
tado, con sistema intercooler, que
cuenta con gran reserva de torque y
bajo consumo de combustible.

Su nuevo sistema de filtro de aire
aumenta la durabilidad y mejora el

rendimiento, aun cuando el equipo
sea utilizado en zonas con abundan-
te cantidad de polvo en suspension.

TRANSMISION

El TS6040 esta equipado de serie con
transmision mecanica Econoshift con
dual power de 16 marchas hacia adelan-
te v 4 hacia atras, con la opcién de la
instalacién de un Super Reductor con
24 velocidades hacia adelante y 6 hacia
atras. En tanto, el embrague de disco
cerametalico de 14 pulgadas es acciona-
do por pedales mecanicos suspendidos.

SISTEMA HIDRAULICO

En los trabajos de preparacioén de sue-
lo, el sistema hidraulico juega un papel
clave a la hora de utilizar implemen-
tos. Por eso este equipo cuenta con
un flyjo de 55 litros por minuto para
el levante hidraulico y control remoto,
ademas de tener una bomba exclusi-
va para la direccion con caudal de 32
litros por minuto. Estd equipado de
serie con una toma de fuerza indepen-
diente, accionada a través de un em-
brague hidraulico, de 540 rpm, con la
opcién de que sea 540/1.000 rpm.

La seguridad es otro de los facto-
res a los que New Holland ha pres-

tado especial interés al momento de
desarrollar el TS6040. En este senti-
do, el eje de traccion delantera esta
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“Una de las caracteristicas mds

destacables de los tractores IS es su mo-
derno y eficiente motor ecoldgico NEF
de New Holland, el cual fue diseriado
para lograr gran eficiencia, resistencia y
durabilidad, con excelente desemperio y
ahorro de combustible”, destaca Edgar
Gutolo, responsable de Marketing para
New Holland de América Latina.
“En esta linea de tractores también se
evidencia la facilidad del mantenimien-
19, ya que con los cofres abatibles se
logra un rdpido acceso a los puntos de
revision diaria, como los filtros de aire,
el motor y el cambio de aceite, asi como
a otros componentes de la transmision
y el eje trasero”.

compuesto por una pieza Unica, lo
que significa una transferencia efi-
ciente de potencia al suelo. Su gran
capacidad de maniobra, sumada al
bajo esfuerzo que el operador debe
realizar para efectuarla, hace que éste
sea mas productivo durante las largas
jornadas de trabajo.

Los frenos a disco en bafio de acei-

te con accion simultanea en las ruedas
traseras y delanteras proporcionan
un eficiente frenado sobre todas las
superficies. Ademas, la direcciéon hi-
drostatica con bomba hidraulica in-
dependiente de alto flujo permite una
conduccién precisa y segura.

COMPARTIMIENTO DEL
OPERADOR

De la misma manera que la seguridad es
un punto fuerte en los equipos de New
Holland, el confort y la ergonomia
con la que esta equipado el habitaculo
del operador también lo es. Esta com-
probado que cuando el usuario estd
comodo en su lugar de trabajo es mas
productivo y por eso el TS6040 cuenta
con una plataforma amplia que le per-
mite ubicarse con comodidad y espacio.
Cuenta con una columna de direccién
con ajuste de inclinacién y comandos
ergonémicamente ubicados, para ma-
yor confort del operador.

La manipulacién de este tractor es
simple, lo que permite que el operatrio
no distraiga su atencién de la tarea que
esta realizando para utilizar las funcio-
nes del equipo, aumentando su produc-
tividad, seguridad y eficiencia. Ademas,
los indicadores para cambio de aceite,
limpieza del filtro y temperatura del
motor son de facil identificacion, lo que
permite estar al tanto de las necesidades
de mantenimiento del equipo. §%

La linea TS esta equipada con los motores ecolégicos New Holland NEF, que aseguran altos niveles de productividad y eficiencia con bajo

consumo de combustible.
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FERIA

New Holland afirma
su liderazgo en Uruguay

Junto a Corporacién de Maquinaria, su distribuidor
en el pais, y con la presencia de Alessandro Maritano,
vicepresidente de New Holland para América Latina, la
marca participo en la presentacién de una nueva sucursal
del dealer, realizé una demostracién a campo de los
principales equipos y estuvo en la feria Expoactiva Nacional.

Con el objetivo de reforzar su compromiso con el merca-
do uruguayo, New Holland protagonizé diferentes eventos
en el pais: por un lado, la marca dio inicio a Expoactiva Na-
cional —la feria rural mas importante del sector, desarrolla-
da en el departamento Sotiano—, en la cual participd con un
stand en el que luci6 sus principales equipos. Por otro lado,

en la localidad de Dolores se llevé a cabo la demostracion
“Mundo New Holland”, donde se realiz6 una dinamica para
que los asistentes pudieran conocer las maquinas en detalle.
Al finalizar este evento, se realizé la presentacién de las nue-
vas oficinas del distribuidor Corporacion de Maquinaria (Co-
masa), que contd con la presencia de Alessandro Matitano,

Alessandro Maritano, vicepresidente de New Holland para América Latina, brindé un discurso en la presentacion de la nueva sucursal de Comasa.
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La imponente demostracién "Mundo New Holland".

vicepresidente de New Holland para América Latina.

En Expoactiva Nacional, el stand estuvo compuesto
por una amplia variedad de equipos destinados a cubrir
cada segmento agricola: la segadora H8060, la rotoenfar-
dadora BR7070, la pulverizadora SP3500, la cosechado-
ra axial CR9080 y los tractores de las lineas TD5, T5000,
T6000, T7000 y T8. Ademds, se presentaron los sistemas
de telemetria y agricultura de precisiéon, como los monito-
res Intelliview y las antenas RTK.

Por su parte, en la demostracién “Mundo New Ho-
lland” se presentaron cosechadoras y tractores de la fir-
ma para comprobar su tecnologia y rendimiento: con los
invitados de frente y al compas de la musica, los equipos
fueron avanzando por un campo de maiz en el estableci-
miento Media Lucha, hasta llegar a donde estaban los es-
pectadores para que pudieran ver los productos e incluso
subirse a ellos y conocer sus ventajas.

Finalmente, la marca también particip6 del evento de pre-
sentacion de la nueva sucursal de Comasa. Alli, el vicepresi-
dente de la marca, Alessandro Maritano, dio un discurso en
el que realiz6 un balance de la asociacion entre el distribuidor
local y New Holland y celebr6 los logros conseguidos, asi
como también afirmé el compromiso por seguir creciendo
juntos. “Nuestro objetivo para esta nueva etapa que se inicia
con la apertura de esta sucursal, es consolidar nuestra posi-
ci6én de liderazgo y dirigirnos a cada segmento del sector agti-
cola como New Holland sabe hacer, ofteciendo los mejores
productos segun las necesidades diferenciales de cada uno

Los responsables de New Holland le entregan la placa honorifica al
titular de Comasa.

de ellos”, fueron algunas de sus palabras. Luego, Eduardo
Luis, director Comercial de New Holland para América La-
tina, y Gustavo Candellero, gerente Comercial responsable
por Uruguay, se unieron a Maritano para entregarle una placa
conmemorativa 2 Ramén Erro, el titular de Comasa, en ho-
nor a los aflos de trabajo en conjunto. S?
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EN ARGENTINA
SEREMOS RECONOCIDOS
POR LOS PRODUCTOS
DE UNA NUEVA PLANTA.

Nueva planta de maquinaria agricola en Argentina, con la tecnologia mas avanzada del mundo.

En la nueva fabrica de Cérdoba, con la produccion en serie mds compleja de Argentina y generando cientos de puestos de trabajo,
Mew Holland acerca al productor tractores y cosechadoras con la tecnologia mas avanzada del munde.
Hoy mas que nunca junto al productor generando valor.

Cosechadoras: CR 9060 / 9080
Tractores: TDF 65 / 75 /85 -T7 240/ 245

SU CONCESIONARIQ/DISTRIBUIDOR
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wiww. newholland.com
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