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. Lafamilia de Patricio
Aguirre Saravia adquiri
la'primera picadora de
forraje que entré a la
Argentina y, ahora, él

vadquiere el primer T9.

CONFERENCIA . )
Concesionarios de E |
Latinoameérica tuvieron Ia

1° Conferencia de Agricultura

de Precision de habla hispana.

ENTRENAMIENTO
Corporacion de Maquinaria,
distribuidor uruguayo, creé
el Centro de Capacitacion
para Latinoamérica.




EDITORIAL

L.a capacitacion
es la clave

La capacitacion de los operado-
res ha demostrado tener una relaciéon
directa con la productividad de la
maquinaria. Un operador calificado
y entrenado se traduce en una enot-
me ventaja competitiva desde el pun-
to de vista productivo porque sabe
aprovechar al maximo el potencial
de sus equipos. Y alli, mis que nun-
ca, cobra sentido todo el esfuerzo y
la inversiéon que hacemos para desa-
rrollar maquinaria confiable y dotada Alessandro Maritano
Vicepresidente de New Holland
de alta tecnologfa. para América Latina.

Esta linea de pensamiento nos

motiv6 a organizar la 1° Conferen-

cia de Habla Hispana de Agricultura de Precisién, un area
que avanza rapidamente a nivel mundial, pero que en al-
gunos paises de América Latina atin se encuentra dando
sus primeros pasos. Este evento tuvo como fin capacitar
a los distribuidores en todo lo referido a nuestro sistema
PLM (Precision Land Management).

Y a las iniciativas de la marca se le suman las de nuestra
sélida red de distribuidores en la regién. Un claro ejemplo

de esto es la idea que tuvo el distribuidor uruguayo Corpo-

racién de Maquinaria, al crear un Centro de Capacitacién
para Latinoamérica, que ya cuenta con 1800 operadores
entrenados. Y otro fiel reflejo de compromiso en este sen-
tido es el curso organizado por nuestro concesionario de
Bolivia, Ciagro, que entrené a productores y operadores
de cosechadoras.

La capacitaciéon es un elemento clave, asi como tam-
bién lo es el contacto directo con el cliente, que desde
New Holland impulsamos con visitas frecuentes a campo,
presencia en las principales regiones productivas de cada
pais y en las principales ferias del sector.

Ese alineamiento entre los valores de la marca, su red
de distribuidores y sus clientes se traduce en el concepto
que todos buscamos a la hora de desarrollar una actividad:
eficiencia productiva.

Muchas gracias por estar alli y formar parte de nuestra

comunidad.

iBuena lectural

Alessandro Maritano
Vicepresidente de New Holland
para América Latina.
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CHILE

Sigdotek Chile

presente en IFT Agro

Representado por Sigdotek, New
Holland participé de la primera edicion
de la Feria Internacional de Tecnologfas
Agticolas 2016 (IFT-Agro), llevada a
cabo en el Recinto Ferial FEXPO de
Talca, Regién del Maule. El evento con-
t6 con la presencia de 94 expositores
del rubro, los que ofrecieron lo mejor
de sus productos y servicios.

Durante el recorrido inaugural, el
stand de los azules recibi6 la visita de
la Presidenta de Chile, Michelle Bachelet, quien fue recibi-
da por el gerente de Sigdotek, Gonzalo Zafiartu. En dicha
oportunidad, la mandataria pudo conocer las principales
novedades y tecnologias comercializadas por la compaiia,
que permiten ofrecer al mercado las mejores soluciones
para el desarrollo de la industria agricola.

El ejecutivo de Sigdotek destaco el interés de la presi-
denta por conocer las ultimas innovaciones en el sector,
que permiten continuar impulsando el desarrollo de una

El distribuidor
chileno fue parte
de la primera
edicion de una
nueva exposicion
internacional.

de las principales actividades econo-
micas de Chile.

Esta fue la primera version de la fe-
ria IFT-Agro, y se eligié como locacién
la ciudad de Talca dada la importancia
de la actividad en la zona. “La agricultu-
ra es la segunda industria mas exportada
después de la minerfa en Chile, lo que
nos motivé a organizar una nueva ins-
tancia de negocios en donde se pueda
encontrar una gran variedad de solu-
ciones a las necesidades que los agricultores presentan actual-
mente”, sefial6 Tom Kallman, Presidente y CEO de Kallman
Wortldwide, organizador de la feria.

Otra de las autoridades que se acercé al stand, fue el
embajador de Estados Unidos en Chile, Michael A. Ham-
mer. Durante su visita, el diplomatico conoci6 las princi-
pales novedades y tecnologias ofrecidas por la compafia,
y que permiten ofrecer al mercado las mejores soluciones
para el desarrollo de la industria agricola. §%
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REPUBLICA DOMINICANA

Se inaugurd el nuevo distribuidor

de Republica Dominicana

La empresa Dominican Equipment
Source inauguré sus oficinas
ubicadas en La Guayiga, Santo
Domingo Oeste.

Con visitas personalizadas, se realiz6 la apertura del
nuevo dealer Dominican Equipment Source (DES). La
marca conversé con Jean Robert Viau, presidente del
concesionario dominicano, sobre la inauguracién de sus

nuevas oficinas.

Estas nuevas instalaciones han
sido un gran paso para nosotros, ya
que su ubicacién permite a los clientes
ubicarnos con suma facilidad, y les

permite acceder a nuestras oficinas y
showroom desde cualquier punto del
pais sin tener que enfrentarse al trafico
del centro de la ciudad.

Jean Robert Viau

6 NEW HOLLAND A CAMPO

Jean Robert Viau, presidente de Dominican Equipment Source.

En cuanto a la celebracién de la apertura, Jean nos
explica que no optaron por una inauguracion tradicional,
en cambio, se invité a los clientes por separado, lo que
permiti6 personalizar cada una de las presentaciones.

El establecimiento, que cuenta con una superficie
total de 2000 m2, estd ubicado en Autopista Duarte
Km. 22, en el distrito de La Guayiga, perteneciente al
municipio de Santo Domingo Oeste, en la provincia de
Santo Domingo.

Ademais, el concesionario cuenta con un 4rea de ex-
hibicion descubierta de un total de 737 m2, un taller de
posventa de una superficie de 335 m2, y un espacio de
showroom cubierto de unos 108 m2. §%

NOVEDAD

Se lanzd la app

Capacitese
en PLM Academy

directamente desde su Smar L hone

PLM Academy app

.' App 5tore

CODIGO DE ACCESO DE
SLI CONCESIOMARID

plmacademy@newholland.com

Con el fin de capacitar cons-
tantemente a los clientes en todo
lo referido a los sistemas de Agri-
cultura de Precisiéon, la marca di-
sefio la app movil llamada PLM
Academy, disponible para des-
cargar en cualquier tienda. Esta
nueva herramienta permite a los
usuarios acceder a videos infor-
mativos de corta duraciéon, que
pueden ser vistos de manera onli-
ne como también almacenarse en
el dispositivo.

COMO REGISTRARSE

Al descargar la aplicacién, el
ingresante debera registrarse con
su mail, y tendra que ingresar
una contrasefia alfanumérica con
al menos una letra mayuscula.
Luego, se le solicitara el cédigo
de cupén proporcionado pre-

PLM Academy

New Holland creé esta aplicacién para que
los usuarios accedan a video tutoriales

de todas las herramientas que ofrece
Precision Land Management (PLM).

AGapt Uy
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TRAINING ACADERMY
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Toda la informacion de
PLM cn sus manos

Descargue la app

viamente por el concesionario.
De esta forma, el usuario podra
registrarse y se habilitaran los
videos tutoriales, que incluyen
tematicas como configuracion,
calibracién, operacién de equipa-
miento y software PLM.

Esta aplicacién fue presenta- N B
da por los responsables del area, ) )
el marco de la 1° Conferencia de
Agricultura de Precision realizada
en Argentina. §%
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CAPACITACION

Gregory Riordan, gerente de

Se reql|26 lCI 10 Confe.r_enCiq de . Agricultura de Precision para
Agricultura de Precision de habla hispana América Latina, expres6:

“Queremos que el productor
sea un cliente competitivo
y aproveche al maximo las
soluciones de PLM”.

IHIII

Entre las tematicas que se trataron, estuvie-
ron: Soporte y Entrenamiento al cliente PLM,

‘ Telemetria, Soluciones para Siembra, Soluciones
T e— o en Aplicaciones, Herramientas de Ventas, y las no-
‘ : — . vedades de Trimble.

Si bien la Agricultura de Precisién crece cada vez
mas, existen muchos paises de América Latina que atn
dan sus primeros pasos. Es por ello que New Holland
se propuso capacitar a la fuerza de ventas en todo lo
referente al sistema de PLM, para que cuenten con
las herramientas necesarias a la hora de transmitir esa
informacion a los clientes, y de esta manera, mejorar

su experiencia de compra. Riordan, agregd: “Nuestro

En la fabrica de Cérdoba, Argentina,
se llevo a cabo la primera conferencia
de habla hispana sobre el sistema
Precision Land Management (PLM).

objetivo es involucrar mas clientes a través de una red
. . ,1: .. V%
de concesionarios con sélidos conocimientos”. §%

UNA MARCA QUE OFRECE

Los responsables de Agricultura de Precisiéon de
New Holland organizaron por primera vez en Argen-
tina la conferencia anual de Precision Land Manage-
ment, destinada a la red de concesionarios que la mar-
ca posee en América Latina. L.a misma se realiz6 en las
inmediaciones de la planta industrial que se encuentra
en la localidad de Ferreyra, provincia de Cordoba.

Concesionarios de Argentina, Uruguay, Paraguay,
Chile, Puerto Rico, Colombia y Honduras fueron par-
te de este gran evento llevado a cabo durante tres in-
tensas jornadas de capacitacién. La conferencia contd
con una primera jornada en la que los disertantes ex-
pusieron los contenidos tedricos. Los dias siguientes,
se pusieron a prueba los conocimientos adquiridos y
se realizaron actividades en la planta.

8 NEW HOLLAND A CAMPO

ENTRENAMIENTOS PERSONALIZADOS

El area de Agricultura de Precision de
New Holland brinda entrenamientos
en campo, dirigidos a concesionarios
y clientes finales. Segulin Leandro
Antonelli, responsable de Sporte al
Cliente PLM, “estos entrenamientos
son muy provechosos para nuestra
red de concesionarios, ya que los
clientes utilizan toda la gama de
productos de PLM y esto genera nuevas
oportunidades de venta”.

NEW HOLLAND A CAMPO 9
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CADA VEZ HAY MAS

tenica Peru

una vez mas en Tecnoagro el

Representada por Stenica, distribuidor

de Peru, la marca participo6 con éxito de .
Tecnoagro 2016. iElos ya son parte del

#Club T7 de New Holland!

ESPECIAL ARGENTINA

——

“Lo elegimos

‘ ?‘" — porque

® llevamos afos

p %1 {_ Al usando New
ﬁ/ = Holland y “Elogi -
F sabemos lo 65 un tractor muy bien
_ (_ ' f que es capaz P v o
y de d equipado, con la mejor

tecnologia, es muy
sencillo de usar y ademas
confiamos en la marca”.

W\

“Lo elegimos porque son afios de
estar en la marca y sabemos lo
confiable que son, ademas tienen

“Lo que mas

me gusta : y A Bl B . mucha tecnologia y c.omodidad
del T7 es la g | k Bf‘r‘Ofea para el operario”.
comodidad, ¢ .4 . &
facilidad de iy ©Q Tandil Busnos Alres.

manejo y su
potencia”.

El distribuidor Stenica estuvo mas, tiene la capacidad de levante con el eje supersteer, mientras que
presente en la feria agricola mas mas alta del mercado. la versién T4.85N posee 1.229 me-
importante de Perd y contdé con Por otro lado, los que captaron tros de ancho (mas angosto) y se
un espacio de 64 m2 donde exhi- toda la atencién fueron los trac- utiliza para labores mas especiali-
bi6 tres modelos de tractores. En- tores fruteros T4.85F y T4.85N zadas. Ambas versiones cuentan
tre ellos, estuvo el TD5.80, equipo fabricados y ensamblados en Ita- con 88CV de potencia al motor.
que se caracteriza por ser un trac- lia. Estos modelos cuentan con un Los representantes de Stenica,
tor turbo intercooler de 3 cilindros motor de 4 cilindros turbo inter- Ing. Luis Alarcén, gerente Comer-
(motor econémico y de buen per- cooler y transmisién sincronizada cial Agricola, Gino Magnana, ge-

- . . . “Me compre
formance en altura) y que cuenta de 16 cambios adelante y 16 en rente General de Stenica, y Luis el T7 por(?ue

me hacia falta
esa potencia,

con transmisidon sincronizada de retroceso, lo que permite un me- Magnana, gerente Comercial de “Lo elegimos por su buena

12 cambios adelante y 12 para el jor escalonamiento de velocidades. Linea Liviana, estuvieron presen- igual soy un relacion entre potencia -
) ] o apasionado por transmision, ademas de su N
retroceso, lo que ofrece una mejor Por su parte, el tractor versiéon F tes para resolver las consultas de New Holland, tecnologia y disefio” \ N
. .1 . . . 3% tengo siete en ra
maniobrabilidad en el campo. Ade- cuenta con un radio de giro de 77° los clientes. 8% total, de distintas e (

potencias”. iSi querés ser parte del #ClubT7, envianos una foto

con tu T7 a nuestra fan page y te agregamos al club!

A
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AGROACTIVA

i

El tractor mas potente del mercado,

la estrella de Agroactiva

El inmenso T9 brillé en
Agroactiva junto a un amplio
portfolio que incluyé tractores,
cosechadoras y la linea de
heno y forraje.

NEW HOLLAND A CAMPO - ESPECIAL ARGENTINA

Un completo portfolio de productos se hizo pre-
sente en una de las ferias agricolas a campo abierto
mas reconocidas del pafs. Para esta edicién, la marca
llevé importantes lanzamientos en materia de tractores
y cosechadoras, que fueron exhibidos junto a la linea
de heno y forraje. La mega feria fue el escenario ideal
para presentar el flamante tractor de alta potencia T9.

El principal lanzamiento con el que conté la mar-
ca fue el dicho tractor, un equipo que cuenta con un
motor de alta potencia, traccién integral en las cua-
tro ruedas, ejes de alta capacidad y control de trans-
mision avanzado. Gabriel Tronchoni, responsable de

Marketing para América Latina, coment6: “Tenemos
el tractor mas potente del mercado, estos tractores
pueden alcanzar hasta 670 cv, segiin cada necesidad
de operacién”.

Entre el gran abanico de productos que se exhi-
bieron, también estuvo la CR8090, que esta equipada
con doble traccion, ruedas duales 42, cabezal draper
de 45 pies y una nueva configuracion de rotores que
aumentan aun mas su capacidad de procesar material
con menos carga de motor.

Ademas, los visitantes pudieron ver otras noveda-
des como la CR6080X, un modelo producido en el
pais, que es una nueva configuracién de la familia de
las CR, que cuenta con ruedas patonas y cabezal de
30 pies. Por su parte, también estuvieron los nuevos
modelos de la linea TT: el TT4.55 y el TT4.75, ambos

Miguel Lifschitz,
gobernador de Santa Fe.

Rosana Nardi,
presidente de
Agroactiva junto a
Gabiriel Tronchoni.

ESPECIAL ARGENTINA - NEW HOLLAND A CAMPO

El stand de la marca durante el lanzamiento del T9

de produccién nacional, que cuentan con una trans-
misiéon 12x12, inversor mecanico y plataformado, y
ademas poseen un nuevo disefio.

Para esta edicién, estuvieron presentes todos los
funcionarios y areas de la empresa: comercial, mar-
keting, servicios, repuestos, desarrollo de red, agri-
cultura de precisién, ingenierfa y manufactura. Toda
la compafifa estuvo disponible para atender a los visi-
tantes que se acercaron al stand. S?

Diversas personalidades
visitaron el stand de la marca,
entre ellos estuvieron el
Gobernador de la provincia de
Santa Fe, Miguel Lifschitz, y la
organizadora de Agroactiva,
Rosana Nardi.



LA RURAL

New Holland,

el tractor oficial de La Rural

La firma fue el tractor oficial de la exposicion
agricola mas importante del pais.

S

New Holland fue el tractor oficial de la edicién aniversatio
de la Exposicion de Ganaderfa, Agricultura e Industria Inter-
nacional. La edicién nimero 130° de la feria emblema de la
ganadetia y agricultura en nuestro pais, fue el escenario ideal
para dar a conocer el amplio portfolio de productos que po-
see la marca. Ignacio Barrenese, director Comercial de New
Holland para Argentina, coment6 al respecto: “Es un orgullo
para nosotros ser el tractor oficial de la exposicion agticola y
ganadera mas importante del pais. Nuestra marca tiene sus
ofigenes en la maquinaria forrajera, somos expertos en el seg-
mento y este acuerdo es una demostracién mas de nuestro
comprmiso con el sector”.

Durante los quince dias de la feria, se exhibi6 un sinfin
de tractores que abarcan todas las potencias, en el stand y
en los accesos al predio. Entre las novedades que pudieron
verse, estuvo el flamante T9.560.

- c PR g P
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En el stand de la marca se entregd el TT4.75 a
la Sociedad Rural de Rio Cuarto, exposiciéon en la
que New Holland fue el tractor oficial por tercer

5 vo. &
afio consecutivo. \%
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INTERNACIONAL

Bodegas Torres ensaya con el

tractor a metano

La marca y la empresa vinicola de Espana
firmaron un acuerdo para realizar el primer
ensayo del T6 Methane Power.

Bodegas Torres y New Holland han firmado un
acuerdo de colaboracién para realizar el primer en-
sayo de campo en Espafia del prototipo de tractor
de metano. Esta iniciativa pionera responde no solo
al compromiso medioambiental de ambas compa-
fifas para explorar fuentes de energias renovables
que permitan reducir las emisiones de CO2, sino
también a la visién que comparten sobre la agricul-
tura del futuro, que pasa por la sostenibilidad y la
autogeneracién de energia.

Para comprobar el funcionamiento del prototipo
de segunda generacién del T6 Methane Power de New
Holland, Bodegas Torres realizé pruebas en su finca
de L’Aranyd, en el corazén de Les Garrigues, en la
provincia de Lleida, que tiene una superficie de 175
hectareas de vifiedo y 80 de olivos centenarios.

El tractor objeto de ensayo es un tractor estandar
con un motor de seis cilindros y 175 CV de potencia,
que utiliza gas metano o biometano para funcionar,
almacenado en nueve cilindros. Tiene una capacidad
total de 300 litros de metano comprimido, equivalente
a unos 60 litros de diesel, lo que dota al tractor de una
autonomia de aproximadamente media jornada en ac-
tividades normales.

El tractor posee tres catalizadores y con ello
cumple la normativa de emisiones Tier 4B, sin ne-
cesidad de recurrir a sistemas postratamiento adi-
cionales. El tractor de metano emite un 80% menos
de emisiones que un tractor diésel estindar y puede
representar un ahorro de combustible del 20 al 40%.
Las emisiones de CO2 se pueden reducir ain mas
con el uso de biometano. §%
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BOLIVIA

Especialista en cosechadoras
entreno a productores bolivianos

A través del concesionario Ciagro se llevé a cabo
un entrenamiento dirigido por el especialista en
cosechadoras Marcelo Padovino.

Con un importante nimero de
asistentes entre operadores de co-
sechadoras y productores agrico-
las, se realizdé con mucho éxito el
entrenamiento llamado “Jornada
para operadores de cosechado-
ras”, una iniciativa del concesio-
nario Ciagro.

El entrenamiento tebrico y
practico estuvo a cargo de Marce-
lo Padovino, especialista en cose-
chadoras de New Holland, y fue

dirigido a clientes que trabajan

12 NEW HOLLAND A CAMPO

con cosechadoras TC y CS, esto
basado en un amplio manejo de
informacién en cuanto a detalles
de las maquinarias, manejos de
temas de operatividad, con la fi-
nalidad de que el productor agri-
cola sea mas eficiente y evite te-
ner inconvenientes en la época de
cosecha.

OPERATIVIDAD Y EFICIENCIA

Dos temas muy importantes
que el productor debe tener muy

en cuenta es que la operatividad
de la cosechadora tiene que estar
acompafiada de la eficiencia, to-
mando en cuenta que el operador
de la cosechadora debe tener las
mejores condiciones de trabajo
en la cabina. Ante esta situacion,
el gerente comercial de CIAGRO,
ingeniero Ramiro Fernandez, ma-
nifesté6 que en estas jornadas de
entrenamiento se hizo mucho

Ciagro, distribuidor
oficial de la marca en
Bolivia, llevé a cabo

el entrenamiento
denominado "Jornada
para operadores de
cosechadoras New
Holland" en el municipio
de San Julian.

énfasis en la importancia de una
buena calibracién, el manteni-
miento adecuado y la operativi-
dad eficiente de las cosechadoras
TC 5070 y TC 5090, caracteristi-
cas que son vitales para el mejor
rendimiento del productor.

ESPECIALISTA

El especialista en cosecha-
doras de New Holland, Marcelo
Padovino, indicé que dicho en-
trenamiento fue realizado ex-
clusivamente para productores
y operadores de la zona este del
departamento crucefio San Julian.
Allf se pudo rescatar mucha infor-
macién con respecto a los mane-
jos que ellos realizan diariamente
en el campo, especialmente en
temporada de cosecha, ademas de
temas de ajustes y de como ellos
pueden obtener una mejor per-
formance de sus cosechadoras. El
especialista destaco la gran parti-
cipacién y muy buena respuesta
de todos los productores y opera-
dores asistentes, ya que pudieron
despejar todas sus dudas. §%

BT CARACTERISTICAS s

Las cosechadoras TC 5070 y TC 5090 cuentan con
caracteristicas como:

e Evolucién de la cosechadora tradicional.

¢ Sistema de limpieza adicional.

¢ Liderazgo en cosecha de soja, arroz, trigo y maiz.

¢ Motores de ultima generacion.

¢ Maquina para trilla convencional desarrollada con los mas
altos estandares de calidad.

¢ Alto rendimiento para quienes exigen rapidez y resultados.

NEW HOLLAND A CAMPO 13



Compartimos los valores ya que priorizamos la durabili-

CLIENTE
dad de los equipos”, aseguro.

El mds pOtente del mercho Soy un UNA DECISON FAMILIAR

o ~
- dodel Si bien la empresa fue fundada con un miembro de la
apaSIona odaelo familia, Patricio tiene ganas de compartir este entusiasmo
que hag o. Me gusta vivir por la actividad con Martin, el segundo de sus tres hijos.

Martin comenzé hace un par de afios a involucrarse y a

Duckas SRL es una empresa de Argentina dedicada a la produccion y con la adrenalina que acompafiar a su padre. Y es ésta la principal causa de la de-

conservacion de forrajes, y adquirié el primer T9 del pais. C cisién de la compra del T9: “Me parecié muy interesante
genera mi actividad,

en la que arriesgo
permanentemente.

Patricio Aguirre Saravia es contratista y es un referen-
te en la Argentina en cuanto a picado de forrajes y cons-
truccion de mega fardos. Actualmente es el presidente de
la Camara Argentina de Contratistas Forrajeros y dirige
la empresa Duckas SRL, ubicada en Carlos Casares, Pro-
vincia de Buenos Aires.

En el afio 1982, a sus 23 afios y casi sin proponérselo,
comenz6 a involucrarse en el negocio familiar. Su familia
habia adquirido la primera picadora de forraje que entrd
al pais, una New Holland 1900 de cuatro surcos, la cual
utilizaban para silaje. Fue en ese momento cuando co-
menzo a trabajar como contratista en campos de amigos.
“En 1989 me quedé con esa picadora, y en el afio 1990
compré otra usada, también de la firma, y ahi fue cuando
me asocié a mi hermano Gustavo y formamos la empre-
sa de servicios Duckas SRL”, explic6 Patricio. Es asf que
en el afio 1997 llegaron a tener cinco picadoras de New
Holland, “entendemos que poseen una linea muy com-
pleta de pasturas, y es una marca en la que confiamos.
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probar el tractor mas potente que hay en Argentina, para
poder diferenciarnos en cuanto a la compactacion y al re-
sultado en los silos que hacemos. El T9 es un elemento
sumamente importante para marcar la diferencia”, afirmé.

Patricio adquirié este equipo a través del vendedor
Emiliano Berger del concesionatio Ferrero Tractores,
modelo que eligié principalmente por su potencia y que
piensa utilizarlo especificamente para topado de forrajes
y compactacion. El contratista comentd que planea car-
gar la mayor cantidad de peso que sea posible, para poder
aprovechar al maximo el potencial de este modelo. “Va
a estar con una hoja topadora que va a tener 6,60 m de
ancho, extensible hidraulicamente”, agreg6.

Cuando le preguntamos qué es lo que mas le gusta de
su trabajo, nos dijo: “Soy un apasionado de lo que hago.
Me gusta vivir con la adrenalina que genera la incertidum-
bre de mi actividad, en la que arriesgo permanentemente.
Hay que invertir y apostar, teniendo en cuenta todos los

factores externos que influyen. Pero es lo que aprend{ a
hacer, y aun hoy con 56 afios trato de seguir aprendiendo
y mejorat todos los dfas. Tengo que dar el mejor servicio,
ya que creo en que las cosas se hacen con pasién”.

Ademas, agreg6 que todos los afios en la campafia hace
una lista de las cosas que para él son el ideal de empresa y
la forma ideal de brindar un servicio. “Tengo la suerte de
que aflo a afio puedo ir cumpliendo parte de la lista, pero
en un momento te das cuenta que la lista no termina si
realmente querés progresar, y eso es parte de esa adrenali-
na que me motiva todos los dfas”, afirmé.

Al preguntarle sobre las expectativas para la proxima
campafia, Patricio explica que desea que se pueda trabajar
en un contexto lo mas amigable posible, pero sabe que en
este sector siempre se necesita de esfuerzo y perseveran-
cia. Por ultimo, con respecto a los proyectos a futuro, el
contratista asegurd que tiene esperanzas de que sus hijos
continien con la empresa familiar. Y%

Otro experto en forraje
se lleva al gigante
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Walter Barneix es contratista y también
adquirio recientemente un T9 a través de Fe-
rrero Tractores. Actualmente es duefio de
la empresa WRB Silaje, que cuenta con 27
afios de experiencia en el picado y ensilado
de forrajes, y opera en todo el pafs.

Comenzé su actividad con maquinas
de arrastre y autopropulsadas, y hoy en dia
cuenta con una amplia trayectoria en el sec-
tor. Cuando le preguntamos para qué utili-
zara el tractor, nos comentd que serd para
el pisado de silos para maiz. “Puedo ver que
hay mas productores interesados en buscar
calidad en forrajes, y en mi caso las expecta-
tivas para la préxima campafia son muy bue-
nas”, asegurd Walter.

Ademas, el contratista cont6 entusiasma-
do que el proximo afio, su hijo Juan Martin,
se sumara a la empresa y comenzara a traba-
jar con élL.

Walter y su hijo en

La Rural, principal
exposicién agricola y
ganadera de Argentina.

PREMIO FOTOPERIODISMO

Cdordoba inaugurd la muestra
itinerante del 11° Premio New
Holland de Fotoperiodismo

El Premio New Holland de Fotoperiodismo fi-
nalizé con éxito su onceava edicién en la que trein-
ta imagenes fueron seleccionadas para formar par-
te de la exposicién del campo que recorre América
del Sur. Este afio la muestra itinerante inicié en la
ciudad de Cérdoba, en el Paseo del Buen Pastor.

Los visitantes pudieron conocer un poco mas
de la cultura del campo de América del Sur, a tra-
vés de las imagenes tomadas por fotdgrafos que
se inspiran en la agricultura de la region. Ademas,
para su seleccién fueron evaluadas su belleza, com-
posicién y la técnica utilizada. La muestra recorre-
ra también ciudades del Brasil, Uruguay, Chile y
otros paises.

El concurso es una iniciativa de New Holland,
que cuenta con el apoyo de la Ley de Incentivo a

Las fotografias de los
cuatro ganadores y otras
26 imagenes pudieron
verse en el Paseo del Buen
Pastor, ciudad de Cérdoba.

la Cultura del Ministerio de Cultura de Brasil, y

tiene como objetivo valorar el trabajo rural. Cada
aflo el certamen suma aficionados y profesionales
de la fotografia que representan la vida cotidiana
del campo en sus imagenes. En estos doce afios el
concurso promovié 170 exposiciones que pasaron
por 97ciudades.

El ganador del gran premio fue David Bedoya
de Lima, Perd, con su imagen elegida como la que
mejor retrata la agricultura en el continente, lla-
mada “Traje tipico durante la fiesta de limpia ace-
quia”, destacando la vestimenta tradicional de una
fiesta peruana y que representa la abundancia du-
rante la cosecha. Por su parte, el argentino Alberto
Alejandro Elfas gané en la categoria profesionales,
y fue el campeén del Premio Especial Maquinas
New Holland, con su foto “Puas”. sa
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URUGUAY

Uruguay

El distribuidor
Corporacion de
Maquinaria creé
un Centro de
Capacitacion para
Latinoamérica
que lleva 1800
operadores
entrenados.

e
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La capacitacién ha demostrado
su papel clave en el incremento en
la productividad de la maquinaria,
exigiendo mayor conocimiento y
capacidad técnica para aprovechar
al ciento por ciento la inversion
realizada. El distribuidor urugua-
yo Corporacién de Maquinaria
apost6 al conocimiento, y creé el
Centro de Capacitacién para La-
tinoamérica en el afio 2013. Esta
decision significé un hito para el
dealer, que entrena a mas de 600
operadores anualmente.

Hoy en dfa, este Centro de Ca-
pacitacién continda convocando
técnicos, clientes y expertos de toda
la regién, entrenando y acercando
las funcionalidades e innovaciones
de los productos de la marca. Se-

entrena
a Latinoamerica

gun Patrick Griego, responsable de
Marketing de Comasa, “compartir
informacién y entrenar en el uso y
mantenimiento de los equipos fue
clave para afianzar la relacién con
nuestros clientes, y mejorar la per-
cepcidn del servicio”.

Desde su inauguracion, se han
impartido mas de 15600 horas de
capacitaciéon y talleres técnicos,
cubriendo tematicas de toda la
gama de productos, de todos los
origenes, desde las cosechadoras
linea CR hasta el mantenimiento
de tractores, y todo lo referente
al sistema de Agricultura de Pre-
cision de la firma, Precision Land
Management (PLM).

El equipo de entrenadores de
Comasa, ademas del apoyo logis-

tico y administrativo dedicado,
cuenta con seis instructores cet-
tificados que capacitan en todo
el pafs y el exterior, apoyados en
ocasiones por la visita de especia-
listas de la marca. El Centro de
Capacitacion ha afianzado su nivel
y posicionamiento en Latinoamé-
rica, recibiendo personal de dea-
lers de Perd, Bolivia, Chile y Para-
guay, para capacitar y entrenar en
el mejor uso de cada producto. En
los ultimos tres afios, mas de 1800
operadores se formaron en las au-
las de este centro de capacitacién
ubicado en la ciudad de Dolores.

COMPROMISO CON LA
COMUNIDAD

La actividad de capacitacion
incluye un fuerte compromiso
con la comunidad y las insti-
tuciones educativas. Desde
sus inicios, Corporacién de
Maquinaria ha creado fuer-
tes lazos con las ciudades,
pueblos y parajes donde
hay escuelas agrarias y
colegios agrotécnicos. Se
han realizado visitas, dic-
tado talleres y realizado
demostraciones de maqui-
naria para chicos y jovenes,
que tempranamente se acercan
a las innovaciones tecnoldgicas
para la produccién agricola de
New Holland. La cooperacién en

EN NUMEROS

*1800 operadores
formados en este Centro de
Capacitacion.
¢600 operadores entrenados
anualmente.
¢15600 horas de capacitacion
y talleres técnicos
durante tres anos.

capacitaciéon también se extendid
a la Facultad de Agronomia de la
Universidad de la Republica.

Las instituciones como coopera-
tivas y federaciones han sido tam-
bién parte de las actividades del
Centro de Capacitacién, que
aflo a afio realiza su calendario
de talleres cumpliendo con su
misién de difundir el cono-
cimiento y mejorar el uso de

los productos de la marca.

CAPACITACION EN
ALTA GAMA PARA
LATINOAMERICA

Se ha elegido al Centro de Capa-
citacién de Corporaciéon de Maqui-
naria como centro de entrenamien-
to para Latinoamérica de productos
de alta gama a partir de 2017. Los
operadores, mecanicos y clientes de
toda Latinoamérica podran conocer
de cerca los productos mas avanza-
dos de la linea mundial CR, T7 y
T8 de Bélgica, Inglaterra y Estados
Unidos, desde las aulas y talleres de
Corporacién de Maquinaria.

Actualmente, el Centro de Ca-
pacitaciéon de Corporaciéon de Ma-
quinaria esta equiparado a los mas
destacados centros de capacitacion.
El nivel de los capacitadores locales,
las instalaciones y equipos disponi-
bles para los talleres lo posicionan
como un punto estratégico patra
equipos de todos los origenes. §%
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CADA VEZ
SOMOS MAS.

Linea de tractores T7. Rendimiento simple y superior en las actividades

mas exigentes del campo.

Mew Holland tiene la mas amplia linea de maquinaria, adaptindose a todas
las necesidades del productor, ofreciendo la dltima tecnologia, mayor confort

¥ un disefio de avanzada. Serd por eso que cada vez mas productores nos eligen.

8% NEW HOLLAND

CADAVEZ HAY MAS




