TRES GENERACIONES
UNIDAS POR LA
PASION POR EL CAMPO

Conocemos a Marco
Minolini, quien siguiendo
los pasos de su padre y
abuelo, se desempenfa
como productor
agropecuario en la
localidad de Sinsacate,
Cérdoba.

VOLVIMOS A ENCONTRARNOS

Estuvimos en la ciudad de Mendoza donde
se realizé Sitevinitech, la feria vitivinicola

mas importante de Latinoamérica.
~ AGRICULTURE
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PRESENTES A LO LARGO Y ANCHO DEL PAis

Sean bienvenidos a una nueva edicién de Nuestro Campo, la revista
de New Holland Agriculture para Argentina que busca compartir
novedades de la marca, dar a conocer las mejores historias de nuestros

clientes y acercar toda la informacion necesaria sobre nuestros Ultimos

lanzamientos.

En las paginas que siguen encontrards noticias que nos ponen muy
contentos de compartiry de las que todos somos parte, cada uno desde
su lugar: Noticias que reflejan el crecimiento constante de la marca a
través del trabajo en conjunto entre los diferentes actores involucrados.

Nos enorgullece contar que seguimos ampliando el portfolio de -
productos a través de la fabricacion local de tractores y cosechadoras.
Estos equipos son producidos en la fabrica que la firma posee en la
localidad de Ferreyra, Cordoba, y estdn pensados especialmente para
fortalecer las economias regionales.

Productos que son adquiridos por trabajadores rurales de todo el
pais, desde empresas reconocidas con largos anos de trayectoria como
la familia Micolini, pasando por pequefas y medianas empresas hasta
Universidades, cuyo objetivo es apoyar la formacion e investigacion de

futuros profesionales.

Ademds, volvimos a encontrarnos presencialmente con productores,
contratistas y concesionarios. Viajamos a Mendoza para formar parte de
Sitevinitech, la feria vitivinicola y olivicola mas importante de la region.

Como siempre decimos, es muy importante acompanar el
crecimiento en cada punto del pais, brindando soluciones para cada
mercado a través de la comercializacion de los equipos y servicios que se
requieren para las labores de nuestros clientes.

Esperamos que disfrutes de esta edicion.

NEW HOLLAND ARGENTINA
Anho 22

N° 48

2022

Nuestro Campo es una publicacién
de New Holland para Argentina.

Los articulos aqui’publicados no
representan, necesariamente, la

opinion de la empresa sobre el asunto.

La reproducion total o parcial del
contenido estd permitida siempre que
se identifique la fuente.

Escriba a New Holland

Nuestro Campo para hacernos
llegar sus opiniones, sugerencias
y consultas:

New Holland Nuestro Campo
Montaheses 2641 2° D (1428)
Buenos Aires, Argentina
Tel: (5411) 4786-9633

E-mail: fmayer@pg|.com.ar
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SUMARIO

Desde la planta ubicada en
Ferreyra, la marca suma
equipos de produccion local
que amplian la cartera de
tractores y cosechadoras.
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TRES GENERACIONES UNIDAS
PORLAPASIONPORELCAMPO

Desde 1920 la familia Micolini se
destaca en el trabajo rural desde
la localidad de Sinsacate, en el
noreste cordobés.

Mujeres en Campana ya
cuenta con plataforma propia

Estuvimos presentes
en Sitevinitech

La feria vitivinicola mas
importante de Latinoameérica
se realizo en la ciudad de
Mendoza y la marca participo
a traves del concesionario
Agromagq Virdo.

ESTUDIANTES
UNIVERSITARIOS .
FORTALECEN SU FORMACION

NOC LANZAMIENTO

e trata de la més chica dentro

de la Ihea CR EVO. Con una
potencia méxima de 319 CV, trans-
mision hidrostética y sistema de trilla
con doble rotor exclusivo de New
Holland, este equipo se presenta
como alternativa para todo tipo de
cosecha.

La exclusiva tecnologia de doble
rotor permite una cosecha de
calidad y alta productividad. Los dos
rotores y los concavos de grandes
dimensiones realizan una friccion
suave en toda su extension, grano a
grano, con elevada fuerza centrifuga,
lo que contribuye a una gran capaci-
dad de trilla, separacion y la méxima
calidad del producto.

“Estamos abocados a
ampliar el portfolio de
productos, incorporando
lineas que antes no se
producian y atendiendo
la demanda de nuestros
clientes de todo el pais.
Esperamos abastecer

a todo el mercado

con la fabricacion de
cosechadoras desde la
Clase 5 en adelante,
sumando pulverizadores,
cabezales y demas
productos clave para el

campo argentino’, sefala
Gabriel Tronchoni,

Gerente de Marketing de
New Holland para Argentina.

Motor: FPT NEF 6 - 6,7L
Potencia Maxima: 3/9cv

Tipo de transmision: 4 marchas
hidrostatica

Las Facultades de
Agronomia de la
Universidad Nacional

de Villa Mariay de la
Universidad Catolica de
Mediante este portal web Cordoba adquirieron

se acercaran diferentes tractores para practicas,
propuestas como cursos, investigaciones y
talleres, entrevistas y produccion propia.
contenido de interés jEnterate mas!
especialmente dirigidos a
las mujeres del sector.
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LANZAMIENTO

Nuevo tractor fabrlcado

ncentivando el crecimiento

del mercado local, la marca
present6 nuevos productos para
los productores y contratistas
argentinos.

“Es un orgullo contar
con nuevos equipos

en Argentina, ya

que significa un gran
crecimiento para la
industria en general y
para la empresa y todo
el equipo de trabajo
en particular’, comenta
Tomas Liceda Rosasco,
Director Comercial

de New Holland
Agriculture.

La Iihea de tractores TT4 se
caracteriza por su simplicidad en
la operacion, facil mantenimiento
y por soportar largas horas de
trabajo.

POTENCIANDO
LAS ECONOMIAS
REGIONALES

Los tractores T T4, que van
desde los 55 a 90 HP, se destacan
tanto por su disefo robusto y
funcional como por su garantia de
fiabilidad y durabilidad. Estos equi-
pos ofrecen versatilidad, simpleza
en la operacion, facil manteni-
miento y confort para pasar largas
jornadas en el campo.

“Hace varios ahos que
venimos trabajando

en la fabricacion de
grandes equipos, COMO
los tractores de las
ineas T6 y T/. También
sabemos que hay

otros segmentos muy
importantes vinculados a
la produccion ganadera
O economias regionales,
que son los segmentos
en los que estamos
trabajando con esta
nueva incorporacion’,

agrega Gabriel Tronchoni,

Gerente de Marketing
de New Holland en
Argentina.

Versatilidad: el TT4 ofrece

a los agricultores la maxima
versatilidad en tractores de baja
potencia.

Placer en la conduccién:
debido a su disefio pensado
especialmente en el trabajo de
los operadores, en el TT4 es
posible pasar largas horas en el
campo garantizando siempre el
mejor confort.

Econdémico: su simpleza en la
operacion y facil mantenimiento
permite reducir costos.

NUESTRY 7
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ORILAPASIONPOR EL GAMPO

Abuelo, padre e hijo. La familia
Micolini lleva decadas dedicandose
al trabajo rural en la localidad de
Sinsacate y espera seguir sumando
generaciones a esta tradicion.

insacate es una pequena productiva de Sinsacate. se comenzo6 con las
localidad del noreste de la

provindia de Cérdoba, ubicada al La produccion aca primeras producciones.

sur del departamento denominado  arranco luego de que se Mis abuelos fueron

Totoral y lindante a las ciudades de : : - C "
canalizara una vertiente quienes lo iniciaron”.

JesUs Maria y Colonia Caroya, estas
Ultimas conocidas por su importante de agua a unos 8km

trayectoria agricola-ganadera y su arriba -en el paraje

tradicion folklorica. , )

Estancia Belen- vy, al
comenzar a llegar esa
fuente para el pueblo

Marco comenta que en un
principio se trabajaba principalmente
produccién horticola, frutas, verdu-
ras y algo de vid. La familia Micolini
abastecié por mucho tiempo a gran
parte del norte cordobés.

El Gltimo censo oficial (2010)
sefala que su poblacion es de poco
menos de 500 personas vy las prin-
cipales actividades econbémicas de
este municipio son tanto la agricul-
tura como la ganaderia. Se trata de
una ciudad cercana a la ruta 9, don-
de se sitdan los principales estable-
cimientos agricolas de la zona como
silos, concesionarios de maquinaria e
importantes compahias del agro.

“Somos productores de
toda la vida”

La cita es de Marco Micolini,
quien con mucho orgullo cuenta
coémo fue que su familia inici6 el tra-
bajo rural que al dia de hoy siguen
sosteniendo. La historia se remonta
a 1920, cuando Carlos Santiago
Micolini (abuelo) se estableci6 en la
ciudad de Sinsacate, convirtiéndose
en uno de los primeros pobladores
del lugar.

Entre sus primeras inquietudes
se encontraba la necesidad de
generar una fuente de agua para
trabajar la tierra.

“Mis abuelos tanto

de parte de madre
como padre han

sido de alguna forma
fundadores de la parte

NUESTRY 9
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De a poco fueron incorporando
maiz y luego ganaderia hasta que
en el ano 1995 la soja, el trigo y
otros cultivos cldsicos se sumaron a
la familia.

“Ojala que mis hijos sigan
los pasos de la familia.

Al mas grande (14) ya
vemos que un poco

le gusta, a veces me
acompanfa en el trabajo.
Esperemos que como a
mi’le pique el amor por
el campo tambien”.

LOS INICIOS DE MARCO

“Yo arranqué a los 17/
ahos dandole una mano

a mi vigjo con la parte
de fumigacion vy algo de
produccion horticola,
especialmente papa y
batata, que se consumen
mucho acd”, cuenta
Micolini.

En el afio 2000 armé una socie-
dad con su papa Rodolfo y hoy con

su padre ya por jubilarse, él es el
encargado 100% de la produccion.

Asi'como se muestra orgulloso
de su familia, lo es también de su
ciudad.

“Con el tiempo y a
medida que lbamos
creciendo fuimos

alquilando otros campos
para ampliar la produccion,
pero siempre en Sinsacate
y alrededores. Nunca me
he idoamas de 15020
kilometros de aca, este

es mi lugar y lo conozco
muy bien"”.

ACOMPANANDO EL
CRECIMIENTO DE LA
MANO DE LA MEJOR
TECNOLOGIA

Ademads de ser productor agro-
pecuario, Micolini es el titular de la
firma Ramagro, una joven compafiia
de agroinsumos dedicada a la comer-
cializacion y procesamiento de granos
junto a la produccién de alimentos
balanceados y concentrados proteicos.

“Ramagro nacio tras la
necesidad de trabajar con
cultivos especiales como
garbanzo, lenteja, poroto,
sorgo y demas productos
que fuimos probando
para salir de lo clasico y
encontrar un nuevo nicho
de trabajo. Desde 2013 a
esta parte nos dedicamos
a procesar granos € ir
mejorando hasta llegar

a tener una planta de
procesos completa. Dia a
dia buscamos agregar mas
cosas, nos gusta innovar

La cosechadora
CS660 fue
la primera
maquina
New Holland
que la familia
Micolini sumo
a su flota.

y mejorar la calidad y
cantidad de nuestro
trabajo, siempre pensando
en lo mejor para nuestros
clientes”.

New Holland llegd a la vida de los
Micolini en 2005, cuando adquirie-
ron su primera cosechadora de la
marca, una CSé660.

“Para ese momento

fue un salto de calidad
importante respecto

a lo que teniamos. De
all’a esta parte fuimos
buscando siempre
renovar la maquinaria.
También tenemos
tractores de la marca.
Lo dltimo que adquirimos
fue la Ihea nueva de
T7y estamos mas que
conformes con la calidad
de estos equipos”.

NUESTRY, |1
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Presentes en
Sitevinitech, la
feria vitivinicola
mas |mportqnte
de la region

El evento se realizo en la
ciudad de Mendoza, capital
del vino argentino por
excelencia. Sitevinitech

es una de las ferias
vitivinicolas y olivicolas mas
importantes de Ameérica
Latina y la marca participo
de ella a traves de la
presencia del distribuidor
oficial Agromaq Virdo.
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Este encuentro de negocios
reuni6 las mds recientes inno-
vaciones tecnoldgicas destinadas
principalmente al desarrollo de los
mercados regionales. Durante tres
dias se pudo disfrutar de rondas de
negocios internacionales, ciclo de
charlas y conferencias, demostracio-
nes de firmas regionales, premiacio-
nes y concursos de degustacion.

. “Para New Holland la

. cercania con los clientes

. es fundamental y este

. tipo de ferias lo permite

. ampliamente. Es una
gran oportunidad para
conocer las inquietudes
de los productores,
escucharlos e
intercambiar ideas,

Martin Sanchez

(Gerente Gral. de Agromaq Virdé)

y Tomas Liceda Rosasco

(Director Comercial de New Holland
Agriculture para Argentina)
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lo que nos permite
trabajar dia a dia en
mejorar nuestros
productos y servicios
acorde a las necesidades
de cada sector”.

Tomas Liceda Rosasco,
Director Comercial

de New Holland en

Argentina.

El complejo vitivinicola es una de
las 10 principales cadenas exporta-
doras del pais, conformada por casi
500 productores que llegan con sus
vinos a més de 127 paises en todo el
mundo. Ademds, en Mendoza se ela-
bora actualmente més del 70% del
vino que se produce en Argentina.

“Estamos muy
conformes con lo que
vivimos en los dias

de feria. El vino es la
bebida nacional, un
elemento constitutivo
de nuestra identidad
y nos hace muy felices
poder acompafar y
ayudar a impulsar a
través de nuestros
productos y tecnologias,
a las economias
regionales”, comenta
Liceda Rosasco.

La presencia de la marca se rea-
lizb a través del stand de Agromaq
Virdd, distribuidor de New Holland
en Mendoza vy alrededores. Alejan-
dro Filizzola, Gerente Comercial de
la empresa, se mostré conforme
con el desempefio y lo vivido en Si-
tevinitech: “Las exposiciones y ferias
nos permiten establecer un contac
to y acercamiento con gran parte

de nuestros clientes en un espacio
distendido, pudiendo promocionar,
intercambiar y escuchar diferentes
posiciones. Sitevinitech ha sido este
espacio, muy Gtil y de vital impor-
tancia. Una gran herramienta para
nosotros”.

IMPONENTE PRESENCIA DE
MAQUINARIA

Al recorrer el stand de la marca
se podia disfrutar de la exposicion de
equipos New Holland y sus respec
tivas informaciones técnicas sobre
cada maquina. Las grandes estrellas
fueron las Vendimiadoras Braud,
mientras que también se presenta-
ron diferentes modelos de tractores
de las lineas T4, T6, TD5 y T7.

también a conocer lo
que piensan nuestros
consumidores, sus
gustos, preferencias y
las opiniones respecto
de nuestros productos.
Para Agromaq Virdo

es, sin dudas, la feria
mas importante donde
se vinculan actores,
produccion, trabajo,
industria, comercio y
centros de estudios que
nos Invitan a impulsar
nuestro crecimiento
comercial”. finaliza
Filizzola.

LA MEJOR CALIDAD A
TRAVES DE LA MEJOR
TECNOLOGIA

Son cada vez més los producto-
res mendocinos que apuestan a la
incorporacion de maquinas para el
trabajo de la tierra, la cosecha de
uvas y/o distintas etapas del proceso
productivo. Esto permite ahorro de

tiempos, de costos y mejora en la
calidad del vino. Aproximadamente
el 80% de los vinos premium de
Argentina se producen bajo el sis-
tema de cosecha mecanizada. Para
ello, los equipos de New Holland
Agriculture son ideales.

En los Gltimos 20 afos se pudo
ver un gran cambio en la disposi-
cién de los vihedos, modificando el
uso de parras por espalderas. Esto

permite que, en caso de necesitarlo,

productores y contratistas puedan
utilizar tecnologia para la cosecha.
“A medida que los productores
constatan la calidad de cosecha y el
ahorro de costos se va expandien-
do su adopcidon”, comenta Liceda
Rosasco. “Por otro lado, otra gran
ventaja es que la cosecha arranca
cuando el endlogo lo define. Incluso
tenemos equipos que, con la incor-
poracion de piloto automético, per-
miten trabajar también de noche”.

Tanto tractores como vendi-
miadoras tuvieron un desarrollo y
una aparicibn muy importante en
la vitivinicultura mendocina dada
la necesidad de mano de obra que
a lo largo de los afios es cada vez
mas escasa.

NUESTRY
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Neo MUJERES EN CAMPANA

Mujeres en Campana
sigue creciendo y lanzo
sU nueva plataforma web

Con el objetivo de trabajar
para visibilizar y potenciar

el trabajo de la mujer rural,
New Holland lanzo el sitio
Mujeres en Campaha, que ya
se encuentra disponible para
todo publico.

Se trata de un portal web mediante el cual se acerca-
ran diferentes propuestas como cursos, talleres, en-
trevistas y contenido de interés especialmente dirigidos
a las mujeres del sector.

“El programa Mujeres En Campaha (MEC)
fue lanzado en 2020 en el marco de la
celebracion por el Dia Internacional de

la Mujer Rural. Desde ese momento
notamos que existe un gran interés

de muchisimas mujeres en tener un
espacio para capacitarse, expresarse

y compartir experiencias vinculadas al
campo Yy el trabajo empresarial”, comenta
Roxana Lopez, responsable de Eventos

y Comunicaciones de CNH Industrial y
referente del programa.

MEC es un espacio construido a través de las voces
e ideas de muchas personas. Tras un trabajo mancomu-
nado con concesionarios oficiales, referentes del agro,
contratistas, productoras y embajadoras de la marca,
New Holland da continuidad a este proyecto con con-
tenidos exclusivos.

“El programa trabaja sobre el rol de la mujer en el
campo, uno de los lugares donde quizds més costo la in-
sercion. Nos parecia importante resaltar eso, ya que hay
un montén de mujeres que trabajan en el agro. Desde
New Holland impulsamos este programa que aborda
muchas temadticas”, complementa Gabriel Tronchoni,
gerente de Marketing de New Holland en Argentina.

A través de www.mujeresencampaiia.ar se podra
disfrutar de entrevistas a mujeres lideres, conocer la
ferias de emprendedoras y, entre otras cosas, realizar
cursos aptos para todo publico. Ademads, con el objetivo
de realizar mejoras constantes, el sitio cuenta con un
espacio para dejar comentarios y sugerencias.

SOLIDARIDAD EN TODO MOMENTO

Durante 2020, Mujeres En Campana realiz6 diferen-
tes acciones que inauguraron el comienzo del programa.

Apelando al cardcter solidario y sustentable de New
Holland, la marca se uni6é con la asociacién civil MAC-
MA (Movimiento Ayuda Cancer de Mama), con quienes
recaudaron fondos que fueron destinados a tareas de
orientacion, contencion y acompahamiento de personas
con dicha enfermedad.

En 2021 esta alianza se reforzd con nuevas activida-
des. En el marco de Octubre Rosa, la marca acompaié
como auspiciante al clasico desfile “Pongamos de moda
la deteccion temprana”, evento Declarado de Interés
por la Legislatura del Gobierno de la Ciudad Auténoma
de Buenos Aires.

Ademads, en el Dia Internacional de Concientizacion
del Céncer de Mama, se realizb un encuentro en vivo
con referentes de la Asociacion, con el objetivo de com-
partir informacion relevante sobre la importancia de los
controles anuales, la deteccion temprana del cancery
Consejos para su prevencion.
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Las Facultades de Agronomia de la
Universidad Nacional de Villa Maria

y la Universidad Catolica de Cordoba
adquirieron, a traves del concesionario
Bartolome Cerutti, tractores de la
marca para practicas, investigaciones y

producciones propias.

UN HITO PARA
VILLA MARIA

Carlos Berra, Secretario de
Investigacion y Extension del Insti-
tuto de Ciencias Basicas y Apli-
cadas de la Universidad Nacional
de Villa Maria (UNVM), comenta
sobre la adquisicion del tractor
New Holland TT4 y su importan-
cia para la Universidad:

““Esto es un hito para
nosotros, un punto de
inflexion para la UNVM.
A los docentes nos
permite contar con
magquinaria que es
elemental para el campo
y a los estudiantes les
brinda la posibilidad de
conocer y utilizar equipos
de punta. Ademas,
también tenemos un
grupo muy grande de
investigadores de
alimentos y ambiente
que trabajan con el
CONICET

y este tractor les sera de

mucha utilidad’’.

La Universidad de Villa Maria
tiene un predio con aproxima-
damente 70 hectdreas de campo
donde estudiantes de distintas
asignaturas o espacios curriculares
(principalmente de carreras de
Agronomia, Veterinaria o Ambien-
te y Recursos Renovables) realizan
trabajos.

“Los estudiantes no solo
van a aprender sobre el
: uso de maquinaria, sino
tambiéen sobre produccion
. sustentable. En estas
tierras, nuestro objetivo
es realizar cultivos 100%
organicos, disminuyendo
el uso de quimicos

que puedan afectar al

ambiente. Todo esto
siempre apuntando a que
sirva para trabajos de

: formacion”, agrega Berra.
A través de una importante
inversion para la Institucion, es la
primera vez que la UNVM podra

contar con un tractor propio.
Hasta el momento, cuando era
necesario realizar tareas con este
tipo de equipos se contrataba a
trabajadores externos o se hacian
de forma manual.

‘““Los chicos y chicas van
a poder subirse al
tractor, conocerlo,
manejarlo, aprender
como se engancha
una maquinay eso es
fundamental,
achicar la brecha entre lo
que se aprende en los
libros y lo que
efectivamente
se hace en un campo”.

cuenta Berra.

NUESTRY 9
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El campus de la Universidad de
Villa Marra cuenta ademds con su
propia huerta y el nuevo TT4, que !
serd de gran utilidad para seguir
adelante con estos trabajos y me-
jorar su produccion.

Produccion propia para la Uni-
versidad Catolica

20

Por otro lado, la Universidad
Catdlica de Cérdoba (UCC)
ubicada en la ciudad capital de la
provincia, sumé un tractor New
Holland T7.260.

A diferencia de otras institu-
ciones, la UCC posee un campo
con produccién agro-ganadera
propia donde se siembran en unas
7 mil hectdreas, diferentes cultivos
COmMO soja, malz y sorgo.

Javier Lozano, encargado de los
campos de la Universidad, comen-
ta sobre la importancia de sumar
el T7 a su flota y el trabajo que
realizan para la educacion de los
estudiantes:

‘“Nosotros hacemos

produccion y todo lo

producido en los campos

es destinado a becas de
grado, posgrado y equipos
de investigacion. Lo que
se produce se invierte en
la misma institucion, se
retroalimenta. Es asi
como pudimos comprar

esta gran maquina’’.

o—
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MYN EWH o LLAN D A Brand of CNH Industrial
$% NEW HOLLAND

UN CAMPO o 20T v e
MAS CONECTADO

AL ALCANCE
DE TU MANO.

NEW HOLLAND es una herramlenta que se accede por un portal web o una aplicaciéon

de celular dedicada a todos los clientes New Holland, tiene como obijetivo facilitar el acceso . L
a servicios personalizados, manuales de operacion, soporte las 24 horas, P
gestion de flota e incluso permite conectarse con su concesionario. .’

i Todo al alcance de tu mano!

Registrate en W
MYNEWHOLLAND.com

>» Google play ’ App Store

newholland.com.ar @@/NewHollandArg




